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1C:Бизнес-сеть - сообщество  пользователей 1С  
для делового общения 
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Возможности 1С:Бизнес-сеть (1cbn.ru): 

1С:Торговая площадка 

(https://portal.1c.ru/applications/60) 

 

1С:Номенклатура 

(https://portal.1c.ru/applications/63) 

 

ЭДО без электронной подписи 

(https://portal.1c.ru/applications/27  

1cbn.ru
https://portal.1c.ru/applications/60
https://portal.1c.ru/applications/63
https://portal.1c.ru/applications/27


1С:Торговая площадка прямо в 1С 

 Переименовали сервис, ранее он назывался 1С:Торговые предложения 

 Уже сейчас: Более 100 поставщиков 

 Около 900 тыс. торговых предложений (продукты питания, оборудование, 

автозапчасти) 
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1С:Номенклатура – каталог товаров 

 > 2 млн опубликованных карточек в каталоге, 20 тыс. выделенных 

производителей и  4,5 тыс. рубрик. Текущие загрузки от конечных пользователей 

демонстрируют востребованность этого сервиса у наших пользователей 

 Наблюдаем стабильный рост пользователей 

 Активно работаем над обогащением каталога – заключаем партнерство с 

ведущими игроками рынка. До конца года в планах опубликовать более 3 млн 

карточек из различных областей 
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ЭДО без электронной подписи 

 1С:Бизнес-сеть. ЭДО без электронной подписи - сервис обмена электронными 

документами без электронной подписи (не юридически значимыми) 

 Запущен в декабре 2015 года 

 Можно обмениваться документами без эл. подписи: 

 Заказ 

 Счет на оплату 

 Товарная накладная (Торг-12) 

 Акт выполненных работ 

 Акт передачи прав и др. 

 Подключение к сервису и обмен документами бесплатно (пока) 
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E-commerce процессы в 1С:Бизнес-сеть 
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Покупатель 

 

 «Моментальная закупка» - поиск 

торговых предложений по названию и 

свойствам 

 «Закупка под заказ» - поиск торговых 

предложений по списку своей 

номенклатуры 

Поставщик 

 

 Публикация торговых предложений 

 «Запрос коммерческих предложений» - 

описание потребностей и условий 

закупки и ожидание предложений 

 Обработка поступивших коммерческих 

предложений 

 Поиск/получение запросов 

коммерческих предложений 

 Отправка коммерческих предложений 

на основании запросов коммерческих 

предложений 

 



Когда покупатель ищет поставщика 
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Покупатель 

 

 «Моментальная закупка» - поиск 

торговых предложений по названию 

и свойствам 

 «Закупка под заказ» - поиск торговых 

предложений по списку своей 

номенклатуры 

Поставщик 

 

 Публикация торговых предложений 

 «Запрос коммерческих предложений» - 

описание потребностей и условий 

закупки и ожидание предложений 

 Обработка поступивших коммерческих 

предложений 

 Поиск/получение запросов 

коммерческих предложений 

 Отправка коммерческих предложений 

на основании запросов коммерческих 

предложений 

 



Подготовка  

условий продажи 

 

Ценовые условия           

Финансовые условия     

Логистические условия 

Сегмент клиентов          

Сегмент номенклатуры 

 

Продажи  

Оффлайн 

 

Подготовка  

номенклатуры 

для публикации 

Продажи  

Онлайн 

Стандартный процесс 
продаж 

 

Продажи через 
1С:Торговая площадка 

Первый раз 

Постоянно 
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Продажи через 1С:Торговая площадка где 
покупатель сам ищет поставщика 



Помощник публикации 
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Помощник публикации 
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1. Подготовить 

 торговые 

 предложения 

 



Помощник публикации 
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1. Подготовить 

 торговые 

 предложения 

 

 

2. Сопоставить 

номенклатуру 



Помощник публикации 
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1. Подготовить 

 торговые 

 предложения 

 

 

2. Сопоставить 

номенклатуру 

 

3. Опубликовать 



Подготовка торговых предложений к 
публикации 
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1. Подготовить 

 торговые 

 предложения 

 

 

2. Сопоставить 

номенклатуру 

 

3. Опубликовать 



Подготовка торговых предложений к 
публикации 
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1. Подготовить 

 торговые 

 предложения 

 

 

2. Сопоставить 

номенклатуру 

 

3. Опубликовать 



Подготовка торговых предложений к 
публикации 
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1. Подготовить 

 торговые 

 предложения 

 

 

2. Сопоставить 

номенклатуру 

 

3. Опубликовать 



Подготовка торговых предложений к 
публикации 
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1. Подготовить 

 торговые 

 предложения 

 

 

2. Сопоставить 

номенклатуру 

 

3. Опубликовать 



Подготовка торговых предложений к 
публикации 
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1. Подготовить 

 торговые 

 предложения 

 

 

2. Сопоставить 

номенклатуру 

 

3. Опубликовать 



Подготовка торговых предложений к 
публикации 
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1. Подготовить 

 торговые 

 предложения 

 

 

2. Сопоставить 

номенклатуру 

 

3. Опубликовать 



Подготовка торговых предложений к 
публикации 
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1. Подготовить 

 торговые 

 предложения 

 

 

2. Сопоставить 

номенклатуру 

 

3. Опубликовать 



Подготовка торговых предложений к 
публикации 
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1. Подготовить 

 торговые 

 предложения 

 

 

2. Сопоставить 

номенклатуру 

 

3. Опубликовать 



Подготовка торговых предложений к 
публикации 
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1. Подготовить 

 торговые 

 предложения 

 

 

2. Сопоставить 

номенклатуру 

 

3. Опубликовать 



Подготовка торговых предложений к 
публикации 
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1. Подготовить 

 торговые 

 предложения 

 

 

2. Сопоставить 

номенклатуру 

 

3. Опубликовать 



Подготовка торговых предложений к 
публикации 
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1. Подготовить 

 торговые 

 предложения 

 

 

2. Сопоставить 

номенклатуру 

 

3. Опубликовать 



«Классический» поиск для «моментальных закупок» 

• Поиск по названию, артикулу, штрихкоду 

• Отборы по свойствам товаров  
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«Классический» поиск для «моментальных закупок» 
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«Классический» поиск для «моментальных закупок» 
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«Классический» поиск для «моментальных закупок» 
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«Классический» поиск для «моментальных закупок» 
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«Классический» поиск для «моментальных закупок» 
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Поиск по списку «своих» товаров «Под заказ» 

 

• Для чего 

• Регулярные закупки 

• Обеспечение товаров по текущим заказам 

• Пополнение складских запасов 

• Плановые закупки на основании потребностей 
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Технология поиска предложений по списку  

• Заказы  
покупателей 
 

• Заказы  
поставщикам 
 

• Планы закупок 

Список условий 

• Товары 

• Количество 

• Ед. изм. 

+ 

Валюта  

Склад 

Поиск поставщиков с :   
•максимальным покрытием искомых позиций 
•оптимальной ценой  
•оптимальным сроком поставки 
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Когда поставщик ищет покупателя 
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Покупатель 

 

 «Моментальная закупка» - поиск 

торговых предложений по названию и 

свойствам 

 «Закупка под заказ» - поиск торговых 

предложений по списку своей 

номенклатуры 

Поставщик 

 

 Публикация торговых предложений 

 «Запрос коммерческих предложений» - 

описание потребностей и условий 

закупки и ожидание предложений 

 Обработка поступивших коммерческих 

предложений 

 Поиск/получение запросов 

коммерческих предложений 

 Отправка коммерческих 

предложений на основании 

запросов коммерческих 

предложений 

 



«Дешевые закупки» через запрос коммерческих 
предложений 
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Торги 

Не торги 

По цене По совокупности параметров 

Аукцион Конкурс 

Запрос коммерческих 

предложений 

Запрос цен  

(запрос ценовых 

котировок, запрос 

котировок) 



Процесс закупки ранее 
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Запрос коммерческих 

предложений 

Обзвон 

поставщиков или 

какая-то b2b 

площадка 

Покупатель Поставщик 
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Процесс закупки ранее 
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Запрос коммерческих 

предложений 

Коммерческое 

предложение 
Коммерческое 

предложение 
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предложение 
Коммерческое 

предложение 

поставщика 

Обзвон 

поставщиков или 

какая-то b2b 

площадка 

 

Email 

 

Покупатель 
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Процесс закупки ранее 
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Запрос коммерческих 

предложений 

Коммерческое 

предложение 
Коммерческое 
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Коммерческое 
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Заказ поставщику 
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площадка 
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Процесс закупки ранее 
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Запрос коммерческих 

предложений 

Коммерческое 

предложение 
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Счет 

Договор 
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Процесс закупки теперь 
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Запрос коммерческих 

предложений 

Коммерческое 

предложение 
Коммерческое 

предложение 
Коммерческое 

предложение 
Коммерческое 

предложение 

поставщика 

Заказ поставщику 

Счет 

Договор 

Покупатель 

Заказ клиента 

Коммерческое 

предложение 

клиенту 

Поставщик  
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Подготовка запроса коммерческих предложений 
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• Новый документ 

• Запрос коммерческих предложений у поставщиков 

 



Подготовка запроса коммерческих предложений 
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Подготовка запроса коммерческих предложений 
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Подготовка запроса коммерческих предложений 
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Получение запроса коммерческих предложений 
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Поиск запросов коммерческих предложений 
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Поиск запросов коммерческих предложений 
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Поиск запросов коммерческих предложений 

46 46 

1
.З

а
п
р
о
с
 

2
.С

б
о
р
 и

 а
н
а
л

и
з 

3
. 

З
а
ка

з 
4
. 

С
д

е
л

ка
 

1
.П

о
л

у
ч
е
н
и

е
  

за
п
р
о
с
а

 
2
.П

о
д

го
то

в
ка

  

п
р
е
д

л
о
ж

е
н
и

я
 

3
. 

З
а
ка

з 
4
. 

С
д

е
л

ка
 



Подписка на уведомления о новых запросах 
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Карточка запроса 
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Карточка запроса 
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Карточка запроса 
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Коммерческое предложение клиентам 
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• Коммерческое предложение клиенту можно 

создать на основании запроса 

коммерческого предложения от клиента 



Подготовка коммерческого предложения 
клиентам 
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Подготовка коммерческого предложения 
клиентам 
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Подготовка коммерческого предложения 
клиентам 
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Картинки и 

форматированный 

текст 



Подготовка коммерческого предложения 
клиентам 
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Коммерческие предложения поставщиков 

• Новый документ 

• Коммерческие предложения поставщиков 
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Коммерческие предложения поставщиков 
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Коммерческие предложения поставщиков 
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Коммерческие предложения поставщиков 
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Анализ поступивших предложений 
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Мы дождались 

Поступили 

предложения! 



Сравнение условий предложений 
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Выбор предложений поставщиков по позициям 
запроса 
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Оформление заказа 
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Оформление заказа и отправка заказа 
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Оформление заказа 
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• Подготовка и отправка счета для оплаты на 

основании заказа 

• Согласование и подписание договора 

• Согласование условий доставки 

• Оплата 

• Доставка товара 

 



1С как экосистема торгово-закупочной 
деятельности 

Поиск товара 
Заказ  

поставщику 

Счет на  

оплату 
    Оплата       Доставка 

1С:Торговая 
площадка 

 

 

 

 

ЭДО без эл. 
подписи 1С:ДиректБанк 

 

 

 

 

1С:ЭДО 
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Ну и напоследок… 

 Призываем заинтересовавшихся вступать в ряды участников 

1С:Бизнес-сеть! 

 Сервис 1С:Торговая площадка на время пилота 

бесплатный 

 На время пилота сервиса 1С:Номенклатура действует 

бесплатный пакет на 10 000 карточек! Также доступны 

тарифы на большее количество карточек, представленные 

ниже: 

67 

Наименование 

Рекомендованная розничная цена, руб. 

Без НДС 

1С:Номенклатура. 10 000 карточек 10 000 

1С:Номенклатура. 100 000 карточек 90 000 
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